
CO-Founder*in zum 
1. April gesucht!

Person (d/w/m) mit betriebswirtschaftlicher 
Kompetenz für das Businessdevelopment unseres 
Gründungsvorhabens. 

Wir entwickeln ein Verfahren um jede Art von gemischtem 
Kunststoffabfall zu recyceln, um daraus z.B. neuen Kunststoff 
oder andere Produkte herstellen zu können.

Das bieten Wir Dir
•  Ein engagiertes Team mit ausgeprägter 
    Erfahrung in den Bereichen Technische 
    Entwicklung, Anlagenbau, Projekt-
    management, Marketing und Vertrieb.
•  Ein Gründungsvorhaben mit positivem 
    Impact auf Gesellschaft und Umwelt mit 
    gleichzeitig hohem kommerziellen   
    Potential
•  Einen großen Gestaltungsfreiraum 
    in den Aufgaben
•  18 Monate Vollzeitstelle (TV-L E13 100%) 
    an Universität Stuttgart für Vorbereitung    
    der Ausgründung, anschließend 
    Ausgründung GmbH mit Startfinanzierung
•  Entsprechende Anteile am zu gründenden   
    Unternehmen

Institut für Photovoltaik (ipv)

Bewerbung digital und 
bis zum 15.02.2022 an: 
Maike.Lambarth@ipv.uni-stuttgart.de
(Projektmanagerin)

Mentor: Prof. Dr. Peter Birke
Elektrische Energiespeichersysteme IPV

Der Charme eines Start-ups 
ist es, vielfältigen Aufgaben und 
Bereichen nachgehen zu können. 
Bei uns kannst Du CFO, CHRO, 
CMO und COB in einem sein.

Anforderungen an Dich
•  Abgeschlossenes Masterstudium der 
    Betriebswirtschaftslehre, Wirtschafts-
    wissenschaften oder einem vergleich-
    baren Studiengang
•  Berufserfahrung  erforderlich,  
    Berufserfahrung in Vertrieb und/oder 
    Marketing vorteilhaft, Interesse darin 
    erfoderlich
•  Exzellente Deutschkenntnisse und gute 
    Englischkenntnisse, sowohl in Wort als 
    auch Schrift
•  Technisches Interesse

Deine Aufgaben
•  Verantwortlichkeit für die 
    betriebswirtschaftlichen Belange 
    des Gründungsvorhabens und der 
    späteren Unternehmensgründung 
    (Unternehmensentwicklung, 
    Kunden, Finanzen und Recht)
•  Strategische Unternehmensentwicklung 
    (Verkauf, Kunden, Produkt)
•  Mitarbeit am Marketingkonzept und 
    der darauffolgenden Umsetzung
•  Entwicklung einer Vertriebsstrategie, 
    Kundenaquise, Abwicklung der 
    Kaufverträge
•  Vorstellung des Vorhabens auf 
    öffentlichen Veranstaltungen

Jan Stein

Du?

Maike Lambarth

Stephan Renninger


