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LeistungsführerschaftLeistungsführerschaftLeistungsführerschaftLeistungsführerschaft

Wir wollen in der Automatisierung 

mit Pneumatik, erweitert um 

elektrische Aktuatoren, das beste, 
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elektrische Aktuatoren, das beste, 

weltweit führende Unternehmen 

der Branche sein. 

Wir sind  Partner Nr. 1 unserer Partner Nr. 1 unserer Partner Nr. 1 unserer Partner Nr. 1 unserer 

KundenKundenKundenKunden und verfügen über die

höchste Problemlösungskompetenz.
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Mehrwert schaffen für unsere Kunden                             Visionen bewegenMehrwert schaffen für unsere Kunden                             Visionen bewegenMehrwert schaffen für unsere Kunden                             Visionen bewegenMehrwert schaffen für unsere Kunden                             Visionen bewegen

Lassen Sie uns Lassen Sie uns Lassen Sie uns Lassen Sie uns 

diesen Weg diesen Weg diesen Weg diesen Weg 

gemeinsamgemeinsamgemeinsamgemeinsam
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gemeinsamgemeinsamgemeinsamgemeinsam

gehen…gehen…gehen…gehen…
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Mehrwert schaffen für unsere Kunden                             Visionen bewegenMehrwert schaffen für unsere Kunden                             Visionen bewegenMehrwert schaffen für unsere Kunden                             Visionen bewegenMehrwert schaffen für unsere Kunden                             Visionen bewegen

Supply Chain Excellence – high-speed logistics

Focus auf Service – weltweit vor Ort

Bionic – von der Natur inspiriert
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Festo – vor Ort bei den Kunden auf der ganzen Welt – unsere weltweiten Standorte

Eine nachhaltige Partnerschaft

Didactic - nachhaltige Ausbildung ist Zukunft

Enge Partnerschaft mit unseren Kunden – kundenspezifische Lösungen  

Menschen/Mitarbeiter: Menschen/Mitarbeiter: Menschen/Mitarbeiter: Menschen/Mitarbeiter: unser Erfolgsfaktor Nr. 1unser Erfolgsfaktor Nr. 1unser Erfolgsfaktor Nr. 1unser Erfolgsfaktor Nr. 1

Know-how in unterschiedlichen Branchen

Service für unsere KundenService für unsere KundenService für unsere KundenService für unsere Kunden Mehrwert schaffen für unsere KundenMehrwert schaffen für unsere KundenMehrwert schaffen für unsere KundenMehrwert schaffen für unsere Kunden Partner Nr. 1 unserer KundenPartner Nr. 1 unserer KundenPartner Nr. 1 unserer KundenPartner Nr. 1 unserer Kunden
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1999 Baubeginn „Technologie Center“ 

1998 Ausbau CSC 

1997 Festo Lettland 

1996 Festo Estland 

1995   Festo Venezuela

1994   Festo Slowakei

2001 Festo Chile

2004 Festo Peru
2005 Festo Israel

2005 Festo Belarus

Nah bei unseren Kunden  Nah bei unseren Kunden  Nah bei unseren Kunden  Nah bei unseren Kunden  ---- rund um den Globusrund um den Globusrund um den Globusrund um den Globus1111

2008 Festo Nigeria
2009 Festo Vietnam

Die konsequente internationale Ausrichtung  von Die konsequente internationale Ausrichtung  von Die konsequente internationale Ausrichtung  von Die konsequente internationale Ausrichtung  von 
Festo findet ihre Ausprägung in der durchgängigen Festo findet ihre Ausprägung in der durchgängigen Festo findet ihre Ausprägung in der durchgängigen Festo findet ihre Ausprägung in der durchgängigen 
Gründung neuer Landesgesellschaften.Gründung neuer Landesgesellschaften.Gründung neuer Landesgesellschaften.Gründung neuer Landesgesellschaften.
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1993   Festo China / Litauen

1994   Festo Slowakei

1992   Festo Slowenien / Thailand

1991   Festo Irland / Kroatien / Neuseeland

1990 Festo Tschechien / Rumänien

1989 Festo Indonesien / Kolumbien / Polen / Türkei

1988 Festo Russland / Ukraine

1987 Festo Griechenland

1986 Festo Bulgarien / Japan

1983 Festo Ungarn

1980 Festo Korea/ Singapur

1979 Festo Malaysia / Taiwan

1977 Festo Finnland / Kanada

1976 Festo Hongkong

1975 Festo Iran

1973 Festo Südafrika

1972 Festo USA

1971 Festo Spanien

1970 Festo Dänemark / Norwegen

1968 Festo Brasilien / Großbritannien

1967 Festo Niederlande
1966 Festo Australien

1964 Festo Belgien / Schweden

1963 Festo Indien
1959 Festo Österreich

1958 Festo Frankreich
1956 Festo Italien / Schweiz

1978 Festo Argentinien / Philippinen

1974 Festo Mexiko

… 58 Landesgesellschaften und … 58 Landesgesellschaften und … 58 Landesgesellschaften und … 58 Landesgesellschaften und 
… 250 Niederlassungen… 250 Niederlassungen… 250 Niederlassungen… 250 Niederlassungen
… weltweite Präsenz in 176 Ländern… weltweite Präsenz in 176 Ländern… weltweite Präsenz in 176 Ländern… weltweite Präsenz in 176 Ländern

Gründung neuer Landesgesellschaften.Gründung neuer Landesgesellschaften.Gründung neuer Landesgesellschaften.Gründung neuer Landesgesellschaften.
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AusAusAusAus---- und Weiterbildung sind der Nährboden des Erfolgsund Weiterbildung sind der Nährboden des Erfolgsund Weiterbildung sind der Nährboden des Erfolgsund Weiterbildung sind der Nährboden des Erfolgs

Ausbildung ist Zukunft!Ausbildung ist Zukunft!Ausbildung ist Zukunft!Ausbildung ist Zukunft! Festo fördert TechnikFesto fördert TechnikFesto fördert TechnikFesto fördert Technik----Initiativen Initiativen Initiativen Initiativen 

Unser Anspruch Unser Anspruch Unser Anspruch Unser Anspruch –––– die Jugend für Technik und die Jugend für Technik und die Jugend für Technik und die Jugend für Technik und 

Zukunftsberufe begeistern!Zukunftsberufe begeistern!Zukunftsberufe begeistern!Zukunftsberufe begeistern!

2222
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• Gezielte Förderung von Ingenieurnachwuchs 

an Hochschulen im Rahmen unseres Festo 

Bildungsfonds

• Partner der SkillsGermany, Berufswettbewerbe

und WorldSkills, 

• Hauptsponsor für die Disziplin „Mechatronik 

und mobile Robotik“
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Beispiele für intelligente Module für die FunktionsintegrationBeispiele für intelligente Module für die FunktionsintegrationBeispiele für intelligente Module für die FunktionsintegrationBeispiele für intelligente Module für die Funktionsintegration

„alte“  Kundenlösung

Vorteile für den Kunden

1. Kostenreduktion von 30 bis 40 %
2. One-stop-shopping: nur ein Lieferant für alle Funktionen
3. Vereinfachung und einfacher Service

3333
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„neue“ Kundenlösung mit Festo
Vertriebs Ingenieur

Solution Engineering
Center SEC 

Projekt Ingenieur

Kunde und 
seine Ansprüche

Gemeinsamer Entwicklungsprozess für eine optimale KundenlösungGemeinsamer Entwicklungsprozess für eine optimale KundenlösungGemeinsamer Entwicklungsprozess für eine optimale KundenlösungGemeinsamer Entwicklungsprozess für eine optimale Kundenlösung

3. Vereinfachung und einfacher Service



CustomizedCustomizedCustomizedCustomized

ReadyReadyReadyReady----totototo----installinstallinstallinstall
subsubsubsub----systemssystemssystemssystems

z.B. Durckluftaufbereitungz.B. Durckluftaufbereitungz.B. Durckluftaufbereitungz.B. Durckluftaufbereitung

Eine Auswahl der WertschöpfungEine Auswahl der WertschöpfungEine Auswahl der WertschöpfungEine Auswahl der Wertschöpfung3333
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MehrwertMehrwertMehrwertMehrwert

CatalogueCatalogueCatalogueCatalogue
subsubsubsub----assemblyassemblyassemblyassembly

CustomizedCustomizedCustomizedCustomized
subsubsubsub----assemblyassemblyassemblyassembly

CatalogueCatalogueCatalogueCatalogue
componentcomponentcomponentcomponent
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Leistungsangebot für individuelle AnforderungenLeistungsangebot für individuelle AnforderungenLeistungsangebot für individuelle AnforderungenLeistungsangebot für individuelle Anforderungen

ProduktProduktProduktProdukt
• Pneumatik
• Elektrik

ServiceServiceServiceService
• Engineering
• Beschaffung

BeratungBeratungBeratungBeratung
• Consulting
• Qualifizierung

4444
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• Elektrik
• Sensorik
• Steuerung

• Beschaffung
• Montage
• Betrieb

• Qualifizierung

30.000  Katalogprodukte 
Vormontierte Lösungen, 
Handlingsysteme und 
Schaltschränke

Luftqualitätsanalyse, 
Logistiklösungen
und Energieeffizienz 
(Energy Saving Services)

Industrietraining,
berufliche Aus- und 
Weiterbildung, 
Teachware 



Zentrale Herausforderungen für die AnbieterZentrale Herausforderungen für die AnbieterZentrale Herausforderungen für die AnbieterZentrale Herausforderungen für die Anbieter

� Entwicklungsprozesse von Sachgütern und Dienst-
leistungen müssen abgestimmt und verzahnt werden

� Weiterentwicklung des Vertriebsprozesses mit 
Ausrichtung auf die Kundenprozesse

5555
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Ausrichtung auf die Kundenprozesse

� Aufbau- und Ablauforganisation muss den Wandel 
zum Lösungsanbieter abbilden

� Überprüfung und Anpassung der Kompetenzen der 
Mitarbeiter/innen, da sie elementare Garanten für   
den Erfolg der Veränderung sind

� Preisfindung von hybriden Produkten ist ein wichtiger 
Erfolgsfaktor - Kundennutzen auf der Basis von Total 
Cost of Ownership darlegen

25



Beispiele aus der PraxisBeispiele aus der PraxisBeispiele aus der PraxisBeispiele aus der Praxis

1. Energieeffizienz

6666
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2. Sicherheitstechnik
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Von der Natur inspiriert: Bionic Learning NetworkVon der Natur inspiriert: Bionic Learning NetworkVon der Natur inspiriert: Bionic Learning NetworkVon der Natur inspiriert: Bionic Learning Network7777
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Danke für Ihre Aufmerksamkeit!Danke für Ihre Aufmerksamkeit!Danke für Ihre Aufmerksamkeit!Danke für Ihre Aufmerksamkeit!
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