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FESTO

Leistungsfiihrerschaft

Wir wollen in der Automatisierung
mit Pneumatik, erweitert um
elektrische Aktuatoren, das beste,
weltweit fiihrende Unternehmen

der Branche sein.

Wir sind Partner Nr. 1 unserer
Kunden und verfiigen iber die

héchste Problemlosungskompetenz.
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FESTO

Mehrwert schaffen fiir unsere Kunden Visionen bewegen
Lassen Sie uns =
diesen Weg
gemeinsam

gehen...

V
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[
Mehrwert schaffen fiir unsere Kunden Visionen bewegen
. Bionic —von der Natur inspiriert
. Focus auf Service — weltweit vor Ort
. Supply Chain Excellence — high-speed logistics
. Know-how in unterschiedlichen Branchen

. Didactic - nachhaltige Ausbildung ist Zukunft

Enge Partnerschaft mit unseren Kunden — kundenspezifische Lésungen

Eine nachhaltige Partnerschaft

Festo —vor Ort bei den Kunden auf der ganzen Welt — unsere weltweiten Standorte

N
7

Service fiir unsere Kunden Mehrwert schaffen fiir unsere Kunden Partner Nr. 1 unserer Kunden

Menschen/Mitarbeiter: unser Erfolgsfaktor Nr. 1
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B Nah bei unseren Kunden - rund um den Globus
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e internationale Ausrichtung von
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Die konsequent

1991 Festo IrlandSSKFSSHISRSANSHSSE a
1990 Festo Tschec
1989  Festo Indoneg

1988  Festo Russland
1987 Festo Griechenland

1986 Festo Bulgarien / Japan. .

1983 Festo Ungarn

1980 Festo Korea/ Singapur

1979 Festo Malaysia / Taiwan

1978 Festo Argentinien / Philippinen

1977 Festo Finnland / Kanada

1976 Festo Hongkong

1975 Festo Iran

1974 Festo Mexiko

1973 Festo Sudafrika
1972 Festo USA
1971 Festo Spanien
1970 Festo Ddnemark / Norwegen
1968 Festo Brasilien / Grofbritannien

1967 Festo Niederlande
1966 Festo Australien
1964 Festo Belgien / Schweden
1963 Festo Indien
1959 Festo Osterreich
1958  Festo Frankreich
1956 Festo Italien / Schweiz!

... 58 Landesgesellschaften und

... 250 Niederlassungen
... weltweite Prasenzin 176 Landern
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B Aus- und Weiterbildung sind der Nahrboden des Erfolgs

Ausbildung st Zukunft!

.in Quahflka{m unot
www.festo-| blLdmgﬁvnas de

Festo fordert Technik-Initiativen

Unser Anspruch —die Jugend fiir Technik und
Zukunftsberufe begeistern!

Gezielte Forderung von Ingenieurnachwuchs
an Hochschulen im Rahmen unseres Festo
Bildungsfonds

Partner der SkillsGermany, Berufswettbewerbe
und WorldSkills,

Hauptsponsor fiir die Disziplin ,,Mechatronik
und mobile Robotik*

"\mr

b& orld skllls
lgary20098+1

SkillsGermany
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E Beispiele fiir intelligente Module fiir die Funktionsintegration

»alte“ Kundenlosung

Vorteile fiir den Kunden

1. Kostenreduktion von 30 bis 40 %
2. One-stop-shopping: nur ein Lieferant fiir alle Funktionen
3. Vereinfachung und einfacher Service

Gemeinsamer Entwicklungsprozess fiir eine optimale Kundenlésung

Kunde und
/’ seine AnsprUche\
Vertriebs Ingenieur Projekt Ingenieur
1 “
2L NS Solution Engineering
sircaive Center SEC
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Ready-to-install
sub-systems

Eine Auswahl der Wertsch6pfung

Customized
sub-assembly

“Innovationsgrad =Jp

Catalogue
sub-assembly g
Catalogue i i M ‘ -
component - e

J
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M Leistungsangebot fiir individuelle Anforderungen

Produkt Service Beratung

e Pneumatik e Engineering e Consulting

e Elektrik e Beschaffung ¢ Qualifizierung
e Sensorik e Montage

e Steuerung e Betrieb

~ = ]
o
] LS

30.000 Katalogprodukte Luftqualitdtsanalyse, Industrietraining,
Vormontierte Losungen,  Logistiklosungen berufliche Aus- und
Handlingsysteme und und Energieeffizienz Weiterbildung,

Schaltschréanke (Energy Saving Services) Teachware
|
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Bl Zentrale Herausforderungen fiir die Anbieter

= Entwicklungsprozesse von Sachgiitern und Dienst-
leistungen miissen abgestimmt und verzahnt werden

= Weiterentwicklung des Vertriebsprozesses mit
Ausrichtung auf die Kundenprozesse

= Aufbau- und Ablauforganisation muss den Wandel
zum Losungsanbieter abbilden

= (berpriifung und Anpassung der Kompetenzen der
Mitarbeiter/innen, da sie elementare Garanten fir
den Erfolg der Verdanderung sind

= Preisfindung von hybriden Produkten ist ein wichtiger
Erfolgsfaktor - Kundennutzen auf der Basis von Total
Cost of Ownership darlegen
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18l Beispiele aus der Praxis

| _dena

FiEr b Effizient”.

Energy Bfficiency Avard 2008:
Auszeichoung [ Vorcelier.

2. Sicherheitstechnik

C/Dr. Eberhard Veit
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M Von der Natur inspiriert: Bionic Learning Network
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Danke fiir Ihre Aufmerksamkeit!

AV
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